
Škola prodaje i nabave –
I dio
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• Unos i pregled artikala

• Klasifikacije artikala

• Knjigovodstvene vrste i uticaj na poslovne događaje

• Unos prodajnih cijena

• Pregled zalihe artikla
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• Unos novog kupca i dobavljača

• Unos finansijskih uslova za kupca/dobavljača

• Pregled dokumenata i finansijskih podataka za kupca
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• Unos pregled i uređivanje narudžbi od kupca

• Čvrste rezervacije količina na zalihi

• Analiza marže na osnovu predračuna

• Kreiranje fakture iz predračuna

• Unos pregled i uređivanje narudžbi dobavljaču

• Kreiranje dokumenta prijema iz narudžbe

• Praćenje naručenih/isporučenih količina
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• Prijem računa od dobavljača

• Prodajna cijena i kreiranje promjene cijena sa 

dokumenta

• Izdavanje veleprodajnih računa kupca

• Izdavanje POS računa (osnove)

• Nivelacije za odobrene popuste
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